Hast du Talent zum Verkauf?

Bist du der Meinung, dass du das Zeug zum guten Verkdufer hast? Teste, ol du damit richtig liegst, indem
du die folgenden Fragen beantwortest und anhand der Matrix deine Punktezahl auswertest.

1 Du bist alleine auf einer Party.
Wie verhdltst du dich?

A Nach kurzer Zeit gehe ich auf
jemandem zu und komme ins
Gesprach.

B Ich sehe einen Bekannten und
bitte ihn/sie, mir seine/inre
Freunde vorzustellen.
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Ich setze mich auf die Couch
und warte, bis jemand mich
anspricht.

2 Vor einer Gruppe Lehrlings-
ausbildner solist du eine
Prasentation zu einem
vorgegebenen Thema
abhalten.

A Vor einer Gruppe zu sprechen,
ist fOr mich sehr schwer. Ich ver-
suche stattdessen, eine andere
Aufgabe wahrzunehmen.

B Ich bin vor der Présentation sehr
nervds, aber wenn ich mal
drinnen bin, I&uft alles gut.

C Das macht mir groBen SpaB. Ich
stehe gerne auf einer ,,BUhne".

D Ich bitte darum, dass ich die
Prasentation gemeinsam mit
einem MitschUler halten kann.
Da fUhle ich mich sicherer.

Ich gehe nicht alleine auf Partys.

3 Es kommt eine Bekannte mit 5

einem Problem zu dir und
méchte deine Unterstitzung. A

A Was will der/die von mire Ich

kenne die Person doch gar

nicht gut. B
B Nichts wie weg. Ich habe
selbst genug Probleme. C

C Ich hére mir das Anliegen
genau an und versuche,
gemeinsam mit ihm/ihr eine
L&sung zu finden. D
D Toll, wenn ich mich for
jemanden einsetzen kann.
Ich nehme alles in die Hand.

6
4  was tifft eher auf dich zu?
A Ich lese gerne ein gutes Buch.
B Ich powere mich beim Sport
gerne aus.
C Ich bin gerne mit Freunden
zusammen. A
D Es gibt immer etwas zu
reparieren oder zu bauen,
was mir Freude machf. B
C
D

Zdahle deine Punkte anhand der Matrix zusammen.

Wie hast du abgeschnitten?
37 bis 54 Punkte

Als Verkaufstalent brauchst du
mehr Mut. Du bist der Meinung,
dass dir Sachen passieren und sich
daran wenig dndern l&sst. Aber Du
hast mehr Gestaltungsmaoglich-
keiten als du denkst. Gehe mehr
aus dir heraus und trau dir mehr zu!
Du wirst sehen, dass dir das
Verkaufen dann auch leicht von
der Hand geht. In dir steckt mehr
als du derzeit zeigst.
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A|B|C|D
Fragel |0 |3 |9 |6
Frage2 |9 |3 |0 | 6
Froge3 |6 19 10 |3
Froge4 |6 |30 |9
Frages |9 |0 |3 |6
Frageé |6 |3 |92 |0

18 bis 36 Punkte

Du hast viele Eigenschaften, die
einen guten Verkaufer
ausmachen. Du unterliegst aber
dem Irrglauben, dass du anderen
auf die Nerven gehst, wenn du
noch mehr auf sie zugehst und auf
sie eingehst. Zeige mehr Mut! Du
wirst sehen, dass die Menschen
dich im Verkauf sehr schatzen
werden.

Wenn ich mir etwas Wichtiges
vornehme...

...fallt es mir schwer, meine
eigenen Ideen ernst zu nehmen
und sie zu verfolgen.

...bleibe ich dran und erreiche
meistens mein Ziel.

...frage ich um die Meinung
meiner Freunde und entfscheide
mich erst danach,
dranzubleiben oder nicht.
...prufe ich alle FUr und Wider
und entscheide mich ganz
sachlich.

Um dir einen groBBen Wunsch zu
erfillen, brauchst du eine
groBere Summe Geld. Deine
Eltern finden die Idee nicht gut,
du mochtest aber ihre Unter-
stitzung.

Ich versuche, das Geld bei
anderen Verwandten oder
Freunden zu bekommen.

Ich ver@ndere meine Idee
etwas, damit es auch ihren
Vorstellungen entspricht.

Mist, ist ja klar, dass sie dagegen
sind. Ist ja meistens so.

Ich erkldre ihnen nochmal alles
in Ruhe und gehe auf ihre
Bedenken genau ein.

0 bis 17 Punkte

Du bist ein natUrliches
Verkaufstalent. Du trittst selbstsicher
auf und gehst auf Menschen zu.

Du magst Menschen um dich und
kannst sie schnell fUr deine
Anliegen gewinnen. Sei dir aber
bewusst, dass neben einer starken
Persdnlichkeit auch viel FleiB einen
guten Verk&aufer ausmacht. Dann
wirst du top sein!



